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DUZCE iIHRACAT UZMANLIGI EGITiM PROGRAMI - 60 SAAT
19 Eyliil 2026 Cumartesi - 24 Ekim 2026 Cumartesi
Sali-Persembe (Gevrim ici), Cumartesi (Yiiz Yiize) - 24 Ekim Haric

31 Ekim Cumartesi 2026-SINAV

TOPLAM DERS

Odeme-BPO

GUN DERSADI KONULAR . SAAT
SAATI
TEMEL IHRACAT DERSLERI 42
ACILIS KONUSMASI 10.00-10.10
ACILIS KONUSMASI 10.10-10.20
. 10.20-11.00
ACILS DERSI/IHRACAT 101
(Ara: 11.00-11.10)
O = o~ N
S 88 Turk ve Duinya Ticaretindeki Son Gelismeler ve Rakamsal Goriiniim, Tiirk Ihracat
N E S L . . . . . P 11.10-12.00
s 8 > . . . . Sektorlerindeki ve Uriinlerindeki Son Gelismeler, ihracat Pazar Arastirmasina iliskin
S E N IHRACAT ISLEMLERINE ILISKIN TEMEL ESASLAR: NASIL IHRACATGI L . . L (Ara: 12.00-12.10)
s 2 S Temel Hususlar ve Ticari Bilgi Kavrami, ihracat islemlerinin Operasyon Boyutlari ve 2
- o< OLUNUR? o T : ) ) 12.10-13.00
Uluslararasi Ticari Kurallar ile iliskisi, ihracatg & ihracatci Adayi Firmalara Pratik i
. (Ogle Arasi: 13.00-13.40)
Tavsiyeler
. 13.40-14.30
Tirkiye’nin Uluslararasi Yikiimlaliikleri Cergevesinde Tiirk Dig Ticaret Rejimi ve Is (Ara: 14.30-14.40)
IHRACAT MEVZUATI Diinyamizin Rejimi Kullanma Yéntemleri, ihracat Yonetmeligi, ikili ve Cok Tarafl 2 1'4 4'0 15 3'0
Anlasmalar Kapsaminda ihracat Mevzuati, Esya Kapsaminda ihracat Mevzuati s
s P syaftap (Ara: 15.30-15.40)
15.40-16.30
. - Dis Ticaretin Temel Kavramlari, Dig Ticareti Diizenleyen Kurallar, Avrupa Birligi ve
ULUSLARARASI TICARETI DUZENLEYEN KURUMLAR VE KURALLAR _$ . N " s Tiea - v P . g 2 (Ara: 16.30-16.40)
Gumriik Birligi, STA'lar, Duinya Ticaret Orgiitli, Mense Kavrami ve Menge Kiimiilasyonu
16.40-17.30
19.00-19.50
© = IHRACAT ISLEMLERINDE DUZENLENMESI GEREKLI BELGELER, |ihracat Mevzuati Kapsamindaki Belgeler, Ticari Belgeler, Dolagim ve Mense Belgeleri, ) (Ara: 19.50-20.00)
g _ g ALINMASI GEREKEN iZINLER VE SERTIFIKALAR ithalatgi Ulke Mevzuati Kapsamindaki Belgeler, Diger Belgeler 20.00-20.50
38 E (Ara: 20.50-21.00)
=3 >
8 & 21.00-21.50
DIS TICARET TESLIM SEKILLERi (INCOTERMS’2020) INCOTERMS, Lojistik Yénetimi 2 (Ara: 21.50-22.00)
22.00-22.50
TURKIYE iIHRACATCILAR MECLISI (TiM) VE iHRACATGI 19.00-19.20
BiRLIKLERINiN FAALIYETLERINE GENEL BiR BAKIS (Ara: 19.20-19.30)
© o = ) . o . y S
I ° : P . - " Ticaret Bakanligl KurumsalY: TIM, Ihracatg Birlikleri ve DEIK (Dis Ekonomik Iligkils 19.30-20.2
SEE TICARET BAKANLIGI, TiM VE iHRACATGI BIRLIKLERI icaret Bakanligi Kurumsal Yapisi, TIM, Inracatci Birtikleri ve DEIK (Dis Ekonomik liskiler 1 9.30-20.20
s 3t Kurulu)'in Faaliyetleri, Inracatgi Birlikleri ile Iligkiler, Birlik Kaydi (Ara: 20.20-20.30)
o o >
i @ QO N
S a < Uluslararasi Aum Satim Sozlesmelerinin Temel Esaslari (CISG) ve Ig Ticaret 20.30-21.20
ULUSLARARASI TICARI SOZLESMELER VE SOZLESMELER HUKUKU |Sézlesmelerinden Farklari, ICC Model Sézlesmesinin ingilizce/Tiirkge Analizi, Gergek Bir 2 (Ara: 21.20-21.30)
ihracat/ithalat Sozlesmesinin Analizi 21.30-22.20
10.00-10.50
IHRACATA MAZIRLIK ihracatta Strateji, Sektér-UrﬁrT-Firn?a Analizi,}»PazarArvashrma Yéntemleri, ihracatgi ) (Ara: 10.50-11.00)
Altyapisinin Olusturulmasi, Misteri Bulma Yontemleri 11.00-11.50
(Ara: 11.50-12.00)
° - — 12.00-12.50
&7 L R . .
: . " Hedef Pazar Analizi, Rekabet Analizi, Musteri Anall riin Analizi, Dagitim Kanallar| le Arasi: 12.50-13.
3, g E IHRACAT PAZAR ARASTIRMA YONTEMLERI ede! ?za alizi, Rekabet Analizi, Misteri Analizi, Urii alizi, Dagitim Kanallari, 2 (Ogle Arasi. 50-13.30)
S EN Yasal Diizenlemeler 13.30-14.20
s 3 g (Ara: 14.20-14.30)
14.30-15.20
. . h Hedef Pazar Segimi ve Segmentasyon, Pazara Giris Stratejilerinin Temelleri, Farkl (Ara: 15.20-15.
IHRACAT PAZAR ARASTIRMA STRATEJILERI/ULUSLARARASI - ¢ . g v v J P, (Ara: 15.20-15.50)
Pazarlara Girig Stratejileri, Uluslararasi Pazarlama Stratejileri, Dijital Pazarlama, Pazara 3 15.30-16.20
PAZARLAMA VE MARKALASMA - ) . L VA i
Giriste ve Dig Ticarette Riskler - Risk Yonetimi ve Uyumluluk (Ara: 16.20-16.30)
16.30-17.20
: : ih tta Maliyet Analizi, ih tta Karsilasilacak Riskler, Fiyat Stratejileri, Teklif 19.00-19.
TEKLIF HAZIRLAMA ve FiYATLANDIRMA racatta Maliyet Analizi, Ihracatta Karsilasilacak Riskler, Fiyat Stratejileri, Tekli 1 9.00-19.50
Hazirlama (Ara: 19.50-20.00)
& =
S - . R ' . . . 20.00-20.50
P ® o= IHRACAT PAZARLARIYLA ILETISIM/TEMEL YAZISMA USULLERI Uluslararasi Ticari Yazismalarda Temel Ilkeler ve Standartlar, Is Mektuplari ve E-postalar 1
33 E (Ara: 20.50-21.00)
g &
PREFINANSMAN MODELI VE iHRACATI GELISTIRME ANONIM |, )
. A s IGE A.S. Faaliyetleri, IGE A.S. Kefaletine Basvuru Usuli 1 21.00-21.50
SIRKETI (iGEA.S.)
. . . 19.00-19.20
IHRACATTA TICARI BANKACILIK 9.00-19
(Ara: 19.20-19.30)
© o =
S 9.2
S E £
c 3t
S5 3 19.30-20.20
3 a0 . . h R h Dis Ticarette Odeme Sekilleri; Akreditif Sistemi-Vesaik Mukabili-Mal Mukabili-Pesin X -
° = IHRACAT ALACAKLARININ GUVENLI TAHSIL YONTEMLERI 4 $ ¥ 2 (Ara: 20.20-20.30)

20.30-21.20




